spéter tul sie immer noch dasselbe. Gabl beantwﬁrha it di

gedndert, seit du mit Empfehlungsmarketing angafangen h’ast?" wie folgt:
Lebensstil hat sich geandert — ich fahre ein schneres Auto, wir wohnen in elnem gr
mit Blick aufs Meer — aber meine Arbeit ist dieselbe geblieben: lch sage immer noch daswlbe
den selben Menschen. lch frefie immer wieder neue Menschen und arbeile auch waiterhin eng
mit meinen Partnern zusammen. Was machen Fihrungskrifie anderes als neue Pariner?
Nichis®, sagt sie, .sie machen es ginfach nur 8fterl® -

Viel von Gabf's Erfolg liegt darin, dass sie auch weiterhin mit neven Menschen in keinen
Teams zusammenarbeitet, die sogenannte Wohnzimmerarbeit’, die sie als Basis des
Geschafts sieht. Die perfekte Unterstitzung ihrer neuen Teammilafieder, die gemda seihsl am
Anfang stehen. Diese Arbeit findet in der Zwischenzeit natirlich auch per Teleforicalls statt. Eine
ideale Moglichkeit, um auch in der Ferne entstandene Partner im kleinen Rahmen 2u
unterstiitzen.

Angtatt in eine Fihrungsposition Oberzuwechseln und nur ihre erfolg-
reichsten Teammitglieder zu untersitzen, trifft Gabi sich welterhin mit neuen
Menschen, und unterstitzt auch Perlen aus der Tiefe". Das sind Pariner, die
in der Tiefe der Organisation entstanden sind und die keine oder nur geringe
Unterstiitzung haben, Nach einiger Zeit ein sehr wichtiger und gewinn-
bringender Punkt! Sie bringt weitarhin neus Partner ein und betreut sie, tellt
“sich mit anderen und hilft allen, die sie umgeben. Es ist genau das gleiche
Programm, mit dem sie 1999 beim Emplehlungsmarketing begann — ein
Programm, das jeder nutzen kann, egal ob er gerade erst angefangen hat
ader bereils erfolgreich ist.

Auch die Geschichle, die sie erzahlt, hal sich seil ihrem ersten
Erfolg kaum geéndert. Es ist die wahre Geschichte einer
alleinerzienenden Frau, fiir die es nicht immer elnfach war,
inren Sohn groBzuziehen, und die in der Lage war,

personliche und finanzielle Freiheit zu errsichen — eine
Geschichte, die vielen Menschen Mut gemacht und
geholfen hat, ihre Persénlichkeit weiterzuentwickeln

In groflem MaBe stammt der Erfoly einfach vom

Erzahlen dieser Geschichte und davon, die

Menschen mit einer neuen Gelegenheit in Kontakt
- zu bringen.
k. Machdem sie ihre eigene Geschichte
erzahlt hat, spricht Gabi immer Uber Empieh-
- lungsmarketing und die Maglichk dig 5
Menschen bigtet. Immer wieder trifft sie auf

Publikumsmitglieder, die ihr sagen: Ich habe

Sie auf einem Seminar getrolien und da
‘sagten Sie diesen einen Satz...." Gabi gibt
erne 2u, dass ihr die meisten dieser Sitze
o b u dem Zeitpunkt gar nicht so bewusst
i B i Aber sie ist sich heute sicher, dassim

_——— ; ip jeder von jedem Treffen oder
r einen bestimmten Satz mitnimmt
e hat das in ain sehr effektives

<o



Beispiel 'dm Person, die gerade dabei war aﬁlzuhbren. weiterarbeite
reich wird, dann filf sie eventuell auch einem anderen Menschen erfolgreich zu warden,
wlederum anderen Mmschen dabel hilit, auch bel Sa{:he zu bleiben und ed

fragte Gabi vor einiger Zail, als es nicht so lief, wie er
‘mich sigentlich weiterhin?* Gabi sagle daraufhin: ,lch ke
Gerald den Gold-Status erreichte, hat er ihr erzahlt, wie
wie sehr er sich daran festgehalten hat,

Manschen zu halfen — sich gegensaitig zu helfen - ist ain sshr
im Empfehlungsmarketing. Gabi erkannte sehr frilh, wie wichtig T
selbst erolgreich werden, indem wir anderen helfen, auch erfolg
gin paar Minuten Zeil 2u nehimen, jemandem zuzuhtren
einem vielleicht als eine Kizinigkeit; sie kann jedach viglen,
Geschalt macht es sich wirklich bezahit,

Eine dar Gefahren beim Emplehiungsmarketing

war beim Aufbau ihres Geschafts dis Geschwindigkeit der Schitissel )
sie, dass die schnelie Arbelt der wichtigste Faktor daflir ist, ob das I {
nicht erst vom Baden kommt.* Sig gIauhi Uass es wwfrﬁ r

Sie eine Person pro Monat sponsern und: das duplmrt sich. |
ersten Monat zwei, im zweiten Monat vier, Im diitten Monat achi und b
sich daraus eine staftliche Anzahl von 4086 neuen Milgfiederm pro Jah

kommt heraus, wenn jeder nur jeden zweitzn M
Personen sind es dann nur noch 64 Personan!

arst in zwei Wochen spreche und als ich das verstanden hatte, wusste ich, dass
Geheimnis unseres schnalien Erfolgs war. In unseren Anfdngen habe ich mEtLISSY |
Termine gemacht und mit Isolds hat sich das so weiter duplizier!

Wie viele anders erfolgrsiche Networker hat Gabi erkannt, dass es nich
Erfalgsrezept* gibt, sondem dass Erfolg auf das stardgs 'Niadermlen von mehreren
Schritien beruht. Neue Menschen kennen lemen, seine elganes Geschichls. erzéh__
zuhiiren, wiederum mit deren Freunden sprechien; all dies sind Kleine Schrhts auf dem -
ssine Ziels zu ermeichen und seine Traume zu verwirklichen, Gabi hat ein einfaches, jedoch
unglaublich effektives System duplizierbarer, Kleiner Schiitle perfeklioniert, die jedem dabei
helfen kdnnen, den Weg zu seinen Traumen zu verfolgen.

Obwohl sie all ihre Tréume erfiillt und ihre materiellen Zisle emeicht hat, baut Gabi Stﬁnsrihr
Geschaft weiter aus, Indem sie neue Menschen kennen lemt und ihre Déwrﬂ]nsl.mrsrsiﬂm'-\fnm
Sie sie danach fragen, warum, sagl sie Ihnen viellsicht: Wil es Spal macht. Wenn es keiren
Spal3 machi, mache ich etwas falsch. Wenn es jedoch Spald macht, dann willich es sowieso




